
• Apresentação do programa — Renato 
Sapiro, sócio da Sapiro e Addvise

• Por que pensar um escritório como uma 
empresa? — Júlio César Bueno, diretor 
jurídico do Bradesco

• Federalização: o case Siqueira Castro — 
Carlos Fernando Siqueira Castro, sócio 
e CEO do Siqueira Castro

• Construindo uma governança forte — Tito 
Andrade, sócio e CEO do Machado Meyer

• Sucessão: legado se constrói, sucessão 
se planeja: o case Pinheiro Neto — 
Alexandre Bertoldi, sócio, presidente do 
comitê diretivo e ex-CEO do Pinheiro Neto

• O mercado jurídico brasileiro no contexto 
global: diferenças que impactam estratégia 
— Simone Dias Musa, sócia e membro do 
comitê executivo do Trench Rossi Watanabe

• Da estratégia à execução: como 
transformar visão em resultado — Corina 
Engel, diretora geral do Felsberg Advogados

• Contratação de sócios laterais como 
estratégia de crescimento — José Diaz, 
sócio e CEO do Demarest

• Os desafios e modelos de precificação no 
mercado jurídico — Rodrigo Junqueira, sócio 
e CEO do Lefosse Advogados

• Os desafios da cadeira de CEO nos 
escritórios — Paula Surerus, sócia e CEO do 
Veirano Advogados

• Gestão financeira para um escritório 
sustentável — Fernando Serec, sócio e CEO 
do TozziniFreire Advogados

• Além do lucro: como escritórios de elite 
constroem valor no longo prazo — 
Fernando Alves Meira, sócio e CEO do 
Pinheiro Neto

• Gestão de pessoas na prática — Beatriz 
Alli, diretora de pessoas e cultura do 
Machado Meyer

• Cultura e marca. Como integrar — Carlos 
Lacaz, psicólogo, consultor e fundador da 
Culture Speaks

• Onde a cultura se torna estratégia: o case 
XGIVS — Marcelo Inglez de Souza, sócio do 
Xavier Gagliardi Inglez Schaffer

• Liderança humanizada — Juliana Martinelli, 
sócia e CEO do Martinelli Advogados

• Contratação de sócios laterais como 
estratégia de crescimento — José Diaz, 
sócio e CEO do Demarest

• A importância do engajamento dos 
sócios na perenidade e sustentabilidade 
do escritório — Glaucia Lauletta, sócia 
e membro do comitê executivo do 
Mattos Filho

• Marca é estratégia: o papel do 
posicionamento na construção de valor — 
Ive Lima, diretora de marketing e BD do 
Machado Meyer

• Onde a marca encontra a estratégia: 
o case Lefosse — Rodrigo Junqueira, sócio 
e CEO do Lefosse Advogados

• As visões do BD por dentro do mercado 
jurídico — Bruno Strunz, fundador do 
Strunz BD

• BD pela ótica da economia 
comportamental — Felipe Zorzi, fundador 
da Alquimia Consultoria

• Desenvolvimento de negócios. BD 
estratégico: a visão do sócio na captação 
e fidelização de clientes — Barbara 
Rosenberg, sócia do BMA Advogados

• Client Experience: mesa redonda com 
GCs. Host — Giovani Loss, sócio e membro 
do comitê executivo do Mattos Filho, com 
diretores jurídicos convidados

• A nova lógica da gestão jurídica. Dados 
como ferramenta para a eficiência: o case 
Cescon Barrieu — Alexandre Barreto, sócio 
e CEO do Cescon Barrieu

• Eficiência: o case do Mattos Filho — 
Pedro Dias, sócio e CEO do Mattos Filho

• Os reais impactos da IA no mercado 
jurídico — Carlos Motta, sócio do 
C MOTTA | First Full - Stack AI Corporate 
Law Firm

• Da operação à estratégia: como eficiência 
e tecnologia redefinem o negócio: o case 
Mercado Livre — Ricardo Lagreca Siqueira, 
Diretor Jurídico LATAM no Mercado Livre

• Aplicação da IA no mercado jurídico — 
Rafael Simões, fundador da Lopti

• Happy Hour de encerramento.
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